
㈱日本マネジメント協会
　　　　　　　　取締役マネジメントコンサルタント

40名

17,600円

裏面注意事項をご確認いただき、
記載申込みフォームから必要事項
をご入力の上送信してください。

１．プロとしての自覚の再確認と職務経験の振り返り・プロとしての自覚の再確認とモチベーションアップの重要性

入社からこれまでの自分を振り返り、これからの自社を引っ張っていく人材となる若手社員に対し「慣れることに慣れない」
ための気持ちの整理から、PDCAサイクルや時間管理の手法について演習を通じて習得し、若手社員の自発的成長と職場への
定着促進を強力にバックアップします。今どきの若手社員に不足しがちな「自己肯定感」「自己効力感」「自己有用感」を高め、
モチベーションアップにつなげます。

法政大学卒業。金融機関・公益法人勤務を経て、現在㈱日本マネジメント協会取締役東北・北海道本部
マネジメントコンサルタント。各種業界企業・団体等におけるコンサルテーション・研修で豊富な実績。

2025年10月 28日㈫

カリキュラム

2025年度新入社員、
入社5年目までの若手社員 等

～もう一歩先のステージへ！成果を最大化する仕事術～～もう一歩先のステージへ！成果を最大化する仕事術～

仙台商工会議所 ７階　大会議室
●バスご利用の場合 : 商工会議所前下車　●地下鉄ご利用の場合 : 南北線勾当台公園駅下車（南４番出口）

（仙台市青葉区本町２丁目16-12）

会　員 1名 35,200円非 会 員 1名
（税込・税率10％、税額1,600円） （税込・税率10％、税額3,200円）

會田　慶宏氏

仙台商工会議所  主催

■講師略歴

２．人間関係・コミュニケーション・仕事のレベルアップ
●人間関係・コミュニケーションの基本の再確認とレベルアップ　　●仕事の基本の再確認とレベルアップ

●職務経験の振り返りとレベルアップポイントの確認

３．ビジネスマナーのレベルアップ
●CS（顧客満足）の基本の再確認とレベルアップ　　●ビジネスマナーの基本の再確認とレベルアップ

若 手 社 員

9：30～17：00日時

定員

場所

申込
方法

申込
締切

2025年10月17日㈮

講師

参加費

対象

※昼食はご用意しておりませんので、各自お取りください。

※先着順、定員になり次第締切。

<会員事業所に限り１企業で３名様以上お申込いただいた場合>会員１名14,300円（税込・税率10％、税額1,300 円）に割引いたします。

受講をキャンセルされる場合は、必ず締切日までにご連絡ください。
締切日以降にキャンセルされた場合は、参加費の返金はいたしません。
また、参加費が未納の場合はご負担いただきます。

フォローアップセミナーフォローアップセミナー



下記URLのお申込みフォームより、必要事項をご入力の上送信してください。下記URLのお申込みフォームより、必要事項をご入力の上送信してください。
https://www.sendaicci.or.jp/jinzai/20251028/

お申込み後に確認のメールをお送りいたします。
一週間を経過しても確認のメールが届かない場合は、お手数ですが当所宛て（TEL:265-8127）にご連絡ください。

（税込・税率10％、税額2,000円）

（税込・税率10％、税額4,000円）

お申込みページ

2025年

10月 28日㈫開催

申込
方法

セミナーやイベント、補助金など商工会議所事業はこちらから

今後のセミナーのご案内

〒980-8414  仙台市青葉区本町2-16-12
仙台商工会議所　経営支援グループ
TEL :022-265-8127
MAIL：seminar@sendaicci.or.jp

事業内容については
こちらをご覧ください
仙台商工会議所 検 索

お問合せ
（登録番号：T437000501572）
仙台商工会議所

月2回、セミナーやイベント等
の開催情報、助成金制度の紹介、
地域情報などビジネスに役立つ
情報をお送りしています。

仙台商工会議所
メールニュース

仙台商工会議所
ウェブサイト

※当所からの自動返信メールをもって、受付は完了となります。定員に達し、受付出来かねる場合のみご連絡致します。
※講師業、士業、コンサルタント業など、講師と同業の方からのお申込みは、受講をお断りする場合がございます。
※セミナーの開催進行に必要な人数に達しない場合や、地震・台風等の自然災害、交通災害、感染症拡大、および講師の急病などやむを得な
い場合には、開催を中止、または内容・開催場所・日程などを変更する場合がありますのでご了承ください。
※ご記入いただいた情報は、商工会議所からの各種連絡・情報提供に利用するほか、参加者の実態調査・分析のために利用することがあります。
また、セミナー時に撮影の写真を当所ホームページ、月報「飛翔」において公開する場合があります。

効果的なwebマーケティングは、現状の把握や理解が大切です。販促活動がより効果的なものとなるよう、HP・SNSのアクセ
ス分析ツールなどを活用し、顧客に対する効果的な打ち手を探る、基礎知識を身に付ける演習形式のセミナーです。

アクセス分析・販売への活かし方講座～HP・SNSのアクセス解析ツールを活用し、効果的な打ち手を探る～
●日時：２０２５年１１月１２日（水）1４：０0～ 16：０0　●定員：40名　●受講料：無料
●対象：小規模事業者・商品開発担当者等

客室乗務員の教育では、お客さまと短時間で信頼関係を築くため「観察」「想像」「行動」「確認」
からなる「対応力を高める 4ステップ」と「実践的なマナー」を組み合わせた人財育成を行っ

空の接客のプロ直伝！　顧客満足を高め、信頼関係を築く接遇力向上セミナー
●日時：２０２５年１１月１８日（火）１３：００～１７：００　●定員：40名　●受講料：会　員　1名　２２,０００円
●対象：新入社員・若手社員・接客業務担当者等

非会員　1名　４４,０００円

（税込・税率10％、税額1,600円）

（税込・税率10％、税額3,200円）

リーダーシップとチームマネジメント力育成セミナー～チームをまとめ、信頼されるリーダーを目指す～
●日時：２０２５年１１月２７日（木）１０：００～１７：００　●定員：40名　●受講料：会　員　1名　１７,６００円
●対象：管理職・職場リーダー等

非会員　1名　３５,２００円

～もう一歩先のステージへ！成果を最大化する仕事術～～もう一歩先のステージへ！成果を最大化する仕事術～

若 手 社 員
フォローアップセミナーフォローアップセミナー

ています。年末年始商戦を控える中で、プロのおもてなしを学ぶことで顧客の要望を上手く拾い上げ、顧客満足度向上に繋
げる実践的なセミナーです。

職場でリーダーとしてチームをまとめ、けん引していく管理職・中堅社員に向けて、求め
られる資質や、とるべき態度・行動についての理解を深め、自己成長を促しリーダーのあ
るべき姿について解説します。受講者にリーダーシップ・チームマネジメントの手法を理解していただくことにより、将来
に向けてのキャリアパスを鮮明にし、職場の要としての成長を促すことを狙いとした研修です。


