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１
．
契
約
書
の
必
要
性

Ｑ
１　
契
約
書
は
何
の
た
め
に
作
る
の
で
す　

　
　
　
か
？

Ａ　
　
一
言
で
い
う
と
、
契
約
を
巡
る
ト
ラ
ブ

ル
の
予
防
と
解
決
の
た
め
で
す
。契
約
書
に
は
、

①
契
約
が
成
立
し
た
こ
と
の
確
認
、
②
権
利
と

義
務
に
つ
い
て
の
合
意
内
容
の
確
認
、
③
ト
ラ

ブ
ル
発
生
時
に
お
け
る
証
拠
と
い
っ
た
機
能
が

あ
り
ま
す
。
①
②
と
③
は
表
裏
の
関
係
に
あ
り

ま
す
。
契
約
書
を
作
る
こ
と
で
、
契
約
成
立
の

有
無
や
、
双
方
の
権
利
義
務
の
内
容
が
争
い
に

な
り
に
く
く
な
り
、
ト
ラ
ブ
ル
が
予
防
で
き
る

一
方
で
、
万
一
ト
ラ
ブ
ル
に
な
っ
た
と
き
に
、

ど
ち
ら
の
言
い
分
が
正
し
い
か
を
判
断
す
る
た

め
の
証
拠
に
な
る
の
で
す
。

２
．
契
約
書
作
成
の
一
般
的
注
意
点

Ｑ
２　
契
約
書
を
作
成
す
る
上
で
一
般
的
に
注

　
　
　
意
す
べ
き
点
は
何
で
す
か
？

Ａ　
お
互
い
の
権
利
と
義
務
の
内
容
を一義
的
か

つ
明
確
に
定
め
る
よ
う
心
掛
け
る
こ
と
で
す
。
規

定
が
あ
い
ま
い
だ
と
、
ト
ラ
ブ
ル
を
予
防
で
き
ず
、

ト
ラ
ブ
ル
に
な
っ
た
時
の
証
拠
と
し
て
も
不
十
分

な
も
の
に
な
って
し
ま
う
か
ら
で
す
。

Ｑ
３　
契
約
書
は
相
手
方
に
用
意
し
て
も
ら
っ

　
　
　

て
も
か
ま
い
ま
せ
ん
か
。
ま
た
、
市

　
　
　

販
の
ひ
な
型
を
そ
の
ま
ま
使
っ
て
も
か

　
　
　

ま
い
ま
せ
ん
か
？

Ａ　
契
約
書
は
な
る
べ
く
自
社
で
用
意
し
、
ひ

な
型
を
使
う
場
合
も
、
そ
の
取
引
の
個
別
的
な

事
情
に
応
じ
て
加
除
修
正
を
行
う
べ
き
で
す
。

契
約
書
は
、
で
き
て
し
ま
え
ば
「
権
利
と
義
務

に
つ
い
て
の
合
意
内
容
の
確
認
」（
前
記
②
）
で

す
が
、
そ
の
作
成
過
程
は
ま
さ
に
「
権
利
と
義

務
に
つ
い
て
の
合
意
」
形
成
の
た
め
の
交
渉
に

他
な
り
ま
せ
ん
。
自
社
が
求
め
る
利
益
に
か
な

う
条
項
ま
た
は
自
社
の
リ
ス
ク
を
回
避
・
軽
減

で
き
る
条
項
に
す
る
た
め
に
は
、
自
社
の
方
で

ド
ラ
フ
ト
す
る（
相
手
に
修
正
意
見
を
求
め
る
）

方
が
望
ま
し
い
と
言
え
ま
す
。
市
販
の
ひ
な
型

に
は
一
般
的
な
こ
と
し
か
書
か
れ
て
い
な
い
の

で
、
同
様
の
視
点
か
ら
チ
ェ
ッ
ク
し
修
文
す
べ

き
で
す
。

３
．
契
約
書
作
成
の
個
別
的
注
意
点

Ｑ
４　
実
際
に
契
約
書
を
作
成
す
る
と
き
は
、

　
　
　
ど
の
よ
う
な
条
項
が
問
題
に
な
り
ま
す

　
　
　
か
？

Ａ　
例
え
ば
、
損
害
賠
償
が
問
題
に
な
る
場
面

を
想
定
し
、
賠
償
額
の
予
定
（
賠
償
金
の
額
や

計
算
方
法
）
を
定
め
る
場
合
が
あ
り
ま
す
。
損

害
賠
償
を
請
求
す
る
立
場
か
ら
す
る
と
、
損
害

の
立
証
が
困
難
と
予
想
さ
れ
る
場
合
、
賠
償
額

の
予
定
を
入
れ
て
お
く
こ
と
で
立
証
の
手
間
を

省
く
こ
と
が
で
き
ま
す
。
逆
に
、
賠
償
を
請
求

さ
れ
る
立
場
に
と
っ
て
も
、
債
務
不
履
行
時
に

損
害
が
著
し
く
拡
大
す
る
可
能
性
が
あ
る
場
合
、

賠
償
額
の
予
定
を
入
れ
て
お
く
こ
と
で
、
予
想

を
超
え
た
賠
償
責
任
を
負
わ
ず
に
済
み
ま
す
。

　
ど
の
よ
う
な
条
項
が
問
題
に
な
る
か
一
概
に

言
え
ま
せ
ん
が
、
売
買
や
請
負
で
は
、
検
査
検

品
に
つ
い
て
の
ル
ー
ル
、所
有
権
の
移
転
時
期
、

危
険
負
担
、
瑕か

し疵
担
保
責
任
等
が
よ
く
問
題
に

な
り
ま
す
。
共
同
開
発
で
あ
れ
ば
知
的
財
産
権

の
帰
属
、
継
続
的
取
引
関
係
で
あ
れ
ば
競
業
避

止
義
務
や
守
秘
義
務
、
渉
外
取
引
で
は
適
用
法

令
等
を
明
確
に
定
め
て
お
く
べ
き
で
し
ょ
う
。

　
契
約
一
般
で
い
う
と
、
前
述
の
損
害
賠
償
の

定
め
の
ほ
か
に
、
契
約
解
除
、
期
限
の
利
益
の

喪
失
、
遅
延
損
害
金
、
管
轄
裁
判
所
の
定
め
等

に
も
注
意
す
る
と
よ
い
で
し
ょ
う
。
ま
た
、
宮

城
県
暴
力
団
排
除
条
例
に
よ
り
、
事
業
者
に
は

暴
力
団
排
除
条
項
を
定
め
る
努
力
義
務
が
あ
る

こ
と
に
も
注
意
が
必
要
で
す
。

４
．
専
門
家
の
活
用

Ｑ
５　
契
約
書
の
作
成
に
つ
い
て
、
知
識
・
経

　
　
　

験
が
な
い
の
で
自
信
が
あ
り
ま
せ
ん
。

　
　
　
ど
う
し
た
ら
よ
い
で
す
か
？

Ａ　

東
京
商
工
会
議
所
が
『
企
業
経
営
者
の

た
め
の
契
約
と
法
務
の
Ａ
Ｂ
Ｃ
』
と
い
う
パ
ン

フ
レ
ッ
ト
を
公
表
し
て
お
り
、
そ
こ
に
「
契
約

書
チ
ェ
ッ
ク
シ
ー
ト
」
等
も
掲
載
さ
れ
て
い
ま

す
（http://w

w
w
.tokyo-cci.or.jp/file.

jsp?id=
47190

）。
こ
う
し
た
資
料
を
参
照
す

る
と
と
も
に
、
商
工
会
議
所
の
専
門
家
相
談
を

活
用
し
て
弁
護
士
等
の
専
門
家
に
相
談
す
る
こ

と
を
お
勧
め
し
ま
す
。

誌上相談室 Q＆A　企業間で取引する際、契約書を作成しな
いまま取引したり、相手方から提示された
契約書の内容をよく確認しないままサイン
したりしていませんか。そのせいで、後で
トラブルになったり、自社に不利な解決を
強いられたりすることは少なくありません。
仙台商工会議所への相談でも、企業間の契
約トラブルの相談が近年増えています。
　トラブルを未然に回避するため、契約書
の作成をお勧めするとともに、作成の際の
注意点を紹介します。

【テーマ】

曽
我
　
陽
一 

氏

【
回
答
】

当
所
エ
キ
ス
パ
ー
ト
・
バ
ン
ク
登
録
専
門
家

曽
我
法
律
事
務
所
（
青
葉
区
中
央
）

　
　
　
　
　
　
　
　
　
弁
護
士

企業間の契約締結の
                    注意点

① 互いの権利と義務を明確に定める

【契約書作成時のポイント】

② 契約書はなるべく自社で用意する

③ 取引の実情に応じて問題となる条項を　
　 チェックする
　 （利益確保・リスク回避ができているか）

④ 専門家を活用する


